
финансовая модель

“ЛАВАШ36”



Сколько нужно средств и куда они будут вложены?

Стоимость открытия бизнеса в вашем городе может отличаться.

Таблица 1 — Инвестиции для открытия компании "Лаваш36"

Группа инвестиций Итого

Аренда и период строительства 1 200 000

Оборудование и инвентарь 950 000

Первоначальный закуп, маркетинг 600 000

Расходы на персонал 480 000

Паушальный взнос 390 000

Прочее 200 000

Компьютерное оборудование 180 000

Оборудование рекламного характера 80 000

Общий итог 4 080 000 ₽

Диаграмма 2 — Состав инвестиций в процентном соотношении
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Сколько я заработаю?*
В данном блоке вы сможете увидеть, как растет ваша чистая прибыль в 
течение 2 лет. Чтобы рассмотреть чистую прибыль в течение 3 лет и 
показатели, которые на нее влияют, вы можете запросить разбор финансовой 
модели у менеджера.
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График 3 — Чистая прибыль по месяцам

*Показатели не являются гарантированными и зависят от различных факторов (например, таких как регион и локация открытия и т.д)



Как быстро окупятся мои инвестиции?
На графике 4 вы видите чистую прибыль нарастающим итогом, когда прибыль 
или убыток суммируются с каждым месяцем. Когда данный показатель 
"выйдет в плюс" - вы полностью окупите свои вложения в точку. 

График 4 – Окупаемость
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Какие будут расходы?

Таблица 5 – Бюджет расходов усредненный по первому году работы 

Статья

Хозяйственные расходы

Эксплутационные расходы: (Электричество Вода/канализация Отопление Вывоз ТБО)

Роялти

Комиссия, агрегаторы

Прочие расходы (развоз, доставка, питание персонала)

Себестоимость

Комиссия, эквайринг

Интернет, телефония

Аренда

Маркетинг

Заработная плата

Страховые взносы

Налоги

562 525,92

62 502,88

150 000

78 128,6

5 000

34 635,6

30 000

31 251,44

46 877,16

8 000

31 251,44

46 877,16

396 251,44



Какой нужен персонал?

Мы поможем вам найти персонал, сформируем правильную систему управления. В таблице 6 вы видите необходимый штат. 
Система мотивации в расчетах представлена упрощённой версии, так как детальная система мотивации персонала является 
интеллектуальной собственностью нашей компании.

Должности сотрудников Количество сотрудников Средняя заработная плата
Администратор-кассир 2

2

2

2

1Бухгалтер

Курьер

Повар-универсал

Повар мангальщик (мясник)

44 340,78

73 507,45

86 840,78

73 507,45

50 000

Таблица 6 – Необходимое количество сотрудников за месяц и фонд оплаты труда на старте



Итоговые выводы

Выбрав данный 
формат, ваши полные 
вложения составят

4 080 000 ₽

Выбранный формат 
можно запустить за

2 месяца

За 3 года клиенты 
принесут вам

98 507 284 ₽

За 3 года вы сможете 
сделать

118 221 продаж

Как владелец бизнеса, 
за 3 года вы заработаете

14 644 053 ₽

Ваши вложения в бизнес 
окупятся уже через

16 месяцев


